
期　間 支援内容
R7年1月
R7年5～9月
R7年5月～

鶴屋百貨店催事販売会出展支援
熊本物産フェア出展支援
FOODSTYLE出展支援
那覇空港テストマーケティング支援
小規模事業者持続化補助金申請支援

R7年5月～
R7年10月～
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事業者名 神栄

海外展開・海外販路開拓

事業再生・再チャレンジ

題　名 商談会出展による販路拡大及び製造工程強化支援

画像

複数枚ある場合は、２ページ目以降に
貼付けをお願いします

DX・IT化支援

資金繰り

持続化補助金

事業継続計画（BCP）

（様式１）

支援前の課題

支援内容

支援の経過 支援内容の感想

その他
画像キャプション

【商談会等への出展による商談力強化及び商談成約による販路拡大支援】
〇鶴屋百貨店催事販売会出展支援
鶴屋百貨店催事販売会の出展に係る説明及び申込支援
〇熊本物産フェア（食のみやこ”熊本EXPO”）出展支援及び商談支援
県連事業（熊本EXPO事業）の物産フェア参加支援。出展に係るセミナー同席支援及び販売方
法、商談方法について助言指導。物産フェア時の商談同席支援
〇FOOD STYLE九州出展支援及び商談支援
令和7年11月19日～20日に開催されるFOOD STYLE九州出展に係る出展支援及び商談先選
定、商談事前準備支援。催事2日間ともに商談同席支援予定。
〇那覇空港テストマーケティング（食のみやこ”熊本EXPO”）支援
令和7年12月1～11日に行われる県連事業（熊本EXPO事業）内の那覇空港テストマーケティン
グ出展支援。今後の商談先の選定データとして活用予定。
〇販路拡大に伴う機材導入支援
上記商談成約に係る機材導入（捌き機械及び冷凍機械）に係る補助金活用支援予定。小規模
事業者持続化補助金を活用予定。

【事業者概要】
代表が漁師をしており、コハダをメインとして水揚げしている。コハダを漁獲する際に混ざってく
る鮗を使用し事業を出来ないかと考え、令和３年より代表の奥さんが鮗の水産加工品を製造し
販売を行っている。
【現状分析】
強み：漁師である代表が漁獲するため、新鮮な鮗を安価で原材料とできる。
弱み：製造機材の不足。個人での販促力の限界。
機会：インバウンド観光客の増加。海外の日本食需要の増加。
脅威：物価高騰。商圏内の人口減少。
【課題・支援計画】
（支援課題）販促力の強化及び製造機材の導入
（支援計画）商談会等への出展を行い、商談力の強化及び商談成約による販路先の拡大を図
る。また、販路拡大の状況に応じた機材導入の補助金活用を促していく。

※複数のテーマ選択可

県　名 熊本県 商工会名 上天草市商工会

○

氏　名 辻　啓太

支援テーマ
創業

経営革新・事業再構築

地域資源活用・新連携

事業者はとても事業拡大に積極的であり、販促
力強化や製造機材の導入にも意欲的。差別化
も図れる商品であることや人柄も良いことから、
販促に力を入れることにより販路拡大は見込め
ると思われる。それに伴う機材導入も今後検討
していく必要があると思われるため、今後も伴走
支援を行っていく。

農商工連携・6次産業

販路拡大・販路支援

価格転嫁

○

事業承継

ものづくり

雇用・労務関係
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※画像にはキャプションを付けてください追加資料用

↑代表の漁獲写真

↑会社ロゴ

↑商品（鮗酢漬け）


